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»Wenn ein Mann oder eine Frau von einer Niederlage ereilt wird, ist das Leichteste und das Logischste, was man tun kann, aufzugeben. Das ist genau das, was die Mehrheit der Menschen tut.«

Napoleon Hill




 

 

 

 

»Die meisten Menschen sind nicht bereit, die harte Arbeit auf sich zu nehmen, die erforderlich ist, um den Erfolg leicht zu machen.«

Jeffrey Gitomer
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Der Vater des amerikanischen Erfolgs und Reichtums: Napoleon Hills erste Schriften

von Jeffrey Gitomer

1917, also 20 Jahre vor der Veröffentlichung seines Meisterwerks DENKE NACH UND WERDE REICH, begann Napoleon Hill seine Karriere als Lehrer, Philosoph und Autor am George Washington Institute in Chicago. Dort gab er Kurse in Werbung und Verkauf, aber statt sich nur auf die eher technischen Aspekte des Themas zu konzentrieren, ging er bei der Konzeption seiner Kurse von der Grundidee aus, dass Einstellung, Überzeugung, fleißige Arbeit und persönliche Entwicklung die Schlüssel zum Erfolg sind.

Als Lehrer und Autor hatte er intuitiv verstanden, dass seine Studenten, wenn sie Erfolg haben sollten, zunächst eine Grundlage brauchten: dass sie an sich glaubten, eine positive Einstellung hatten und sich einen Plan anfertigten, bevor sie darangingen, ihre Ziele zu verwirklichen.

Im Bewusstsein des potenziellen Vermächtnisses seiner Lehren und stolz darauf, sie erarbeitet zu haben, schrieb, tippte und signierte Hill jede seiner Lektionen von Hand.

Im Verlauf der nächsten zwei Jahrzehnte baute Hill seine Fertigkeiten aus und untermauerte seine ursprünglichen Gedanken, indem er die erfolgreichsten Menschen seiner Zeit interviewte und über sie schrieb: Ikonen wie Edison, Firestone, Burroughs und Schwab. Im Laufe von 45 Jahren erweiterte Hill die positiven Prinzipien, über die er 1917 geschrieben und geredet hatte; verfasste zehn Bücher, die sich zusammen bisher über 100 000 000 Mal verkauft haben; hielt Tausende Vorträge und Vorlesungen; und wurde weltweit berühmt als die führende Kapazität auf den Gebieten Selbsthilfe, persönliche Entwicklung und positive Einstellung. Und auch 100 Jahre später hat er diese Position noch immer inne.

Aber was wurde aus den ursprünglichen Lektionen über das Leben, die Napoleon Hill 1917 gehalten hatte? Lange Zeit waren sie das Thema von Gerüchten und Spekulationen und galten als verschollen – bis heute.



DAS BUCH

Vor einigen Jahren entdeckte die Napoleon Hill Foundation Napoleon Hills ORIGINAL-Schriften und -Lehren. Das sind nicht nur Hills erste Schriften, sondern sie zeigen auch die grundlegenden Gedanken, die sein Vermächtnis begründeten.

Napoleon Hill begann seine Karriere als College-Professor in Cleveland, wo er Vorlesungen und Kurse hielt, und er besaß die Geistesgegenwart, sie auch zu dokumentieren. Diese Kurse und Vorlesungen wurden 20 Jahre vor der Veröffentlichung des unsterblichen Werks Denke nach und werde reich verfasst. Es handelt sich tatsächlich um die ersten dokumentierten Schriften von Napoleon Hill.

Es sind Hills ursprüngliche Gedanken und Ideen zu der Frage, wie man sich auf die eigenen Hauptziele konzentriert, eine positive Einstellung erwirbt und erfolgreich wird. Es sind seine ersten Vorlesungen, Kurse und Schriften. Während Hill Werbung und Verkauf unterrichtete, konzentrierte er sich gleichzeitig auf die Themen Einstellung, Glaube an sich selbst, Schreiben, Überzeugen und Lebensphilosophie.

Dieses Buch enthält Hills Original-Schriften und -Vorlesungen von 1917. Denke nach und werde reich wurde 1937 veröffentlicht. Und Hills unsterbliches Buch zum Thema Verkaufen How to Sell Your Way Through Life erschien 1939. Die ursprünglichen Kurse und Vorlesungen in diesem jetzt vorliegenden Buch waren die Grundlage für Philosophie, Strategie und Gedanken seines Gesamtwerks. Echte Klassiker. Echtes Genie.

Mir ließ die Napoleon Hill Foundation die Ehre zuteilwerden, diese Schriften fürs 21. Jahrhundert herauszugeben und zu kommentieren. Mit aller Integrität, die ich aufbieten kann, bin ich dabei den Ideen und der Bedeutung, die Hill zu übermitteln suchte, treu geblieben. Hier der Grund …

Als ich 1971 zum ersten Mal mit Napoleon Hill konfrontiert wurde, war ich Mitglied eines jungen und unerfahrenen Verkaufsteams und ganz und gar nicht begeistert von der Aussicht, etwas über »positive Einstellung« zu lernen. Während der Ausbildung wurde ich von meinen Verkaufskollegen buchstäblich gezwungen, Hills Buch täglich zu studieren. Wir hatten ein morgendliches Verkaufs-Meeting, in dem jeder von uns über ein Kapitel »referieren« sollte, das ihm zugewiesen worden war. Nach einer Weile begann ich zu »kapieren«, und durch die zweite Lektüre des Buchs nur einen Monat später und durch tägliche Gruppendiskussionen mit meinen Verkaufskollegen wurde mir klar, dass Denke nach und werde reich ein Buch war, das mein Leben verändern sollte.

Ich habe das Buch in diesem Jahr tatsächlich zehn Mal gelesen – seine Prinzipien und Handlungsanweisungen studiert und umgesetzt. Die Ergebnisse waren für mich eine unerschütterliche positive Einstellung und ein stetiger Weg zum Erfolg über 45 Jahre hinweg.

Ich bin der Napoleon Hill Foundation seit Jahrzehnten verbunden. Ich gebe Hills wöchentlichen Newsletter heraus, Napoleon Hill Yesterday and Today, und habe die Leserschaft auf über 50 000 ausgebaut.

Aufgrund meiner positiven langfristigen Verbundenheit mit der Napoleon Hill Foundation wurde ich gebeten und beauftragt, mit diesem Buch Hills ORIGINAL-Schriften (1917) zusammenzustellen und zu kommentieren.

So eloquent Hill auch war, seine Worte wurden vor mehr als 100 Jahren gesprochen und geschrieben. Seitdem haben sich nicht nur die Zeiten verändert, sondern auch Sprache und Wortschatz.

Wir haben nun die Ehre, mit der raren Billigung der Napoleon Hill Foundation dieses Buch (Napoleon Hills erste Schriften – Weisheiten für ein wahrhaftiges Leben) zu präsentieren – einen hundert Jahre alten Klassiker der modernen Zeit.

Dieses Buch enthält (mit Kommentaren) Napoleon Hills erste Schriften, die Sie und Leser auf der ganzen Welt beeinflussen und inspirieren werden.

Sie finden 23 Lektionen über Wahrhaftigkeit, Konzentration, Integrität, Wünsche, Entscheidungen, Einstellung, Überzeugungen, Ziele und das Leben. Sie sind zwar vor 100 Jahren geschrieben worden sind, bleiben aber samt und sonders zeitlose Juwelen. Mit leichten Anpassungen an die Worte und Strategien des 21. Jahrhunderts und, wo es erforderlich schien, mit Kommentaren versehen, bleiben die Energie und Bedeutung des Werks, so wie es 1917 geschrieben wurde, erhalten. Dies sind Napoleon Hills URSPRÜNGLICHE Gedanken und ERSTE Werke.

Am Ende jeder Lektion liefere ich Ihnen Strategien für die wirkliche Welt, die leicht umzusetzen sind und gewaltigen Einfluss auf Ihr Leben, Ihre Familie, Ihren Beruf und Ihr Einkommen haben werden.

Mit wahrhaftigen Grüßen

[image: image]

Jeffrey Gitomer

König des Verkaufs


»Denken Sie die Gedanken und setzen Sie die Handlungen um, dann können Sie Tag für Tag Erfolg erleben.«

Jeffrey Gitomer




»Für sich allein genommen ist dieses Buch noch nicht lebensverändernd, aber in Kombination mit der Klugheit und den Herausforderungen dieses Buches wird Ihr Handeln Sie zum erfolgreicheren und reicheren Menschen machen.«

Jeffrey Gitomer







»Zuerst kommt das Nachdenken; dann die Umsetzung dieses Nachdenkens in Ideen und Pläne; dann die Verwandlung dieser Pläne in Wirklichkeit. Der Beginn liegt, wie Sie beobachten werden, in Ihrer Vorstellungskraft.«

Napoleon Hill






Lektion Nummer 1
Der Erfolg hängt von IHNEN ab



[image: image] GITOMER-ERKENNTNIS: Worte können das Leben verändern. Dieses Buch bietet Ihnen gleich zwei Chancen, wenn Sie es lesen und studieren. Die erste Chance ist die Information. Ihre grauen Zellen werden bis zum Rand mit Informationen über Leben und Erfolg gefüllt werden. Jede Lektion beschert Ihnen hunderte von Aha!-Erlebnissen.

Die zweite Chance liegt in der Herausforderung, mit dieser Information auch etwas anzufangen. Das ist der schwierigere Part. Viele tausend Menschen werden dieses Buch lesen, aber nicht einmal 5% von ihnen werden auch die Prinzipien übernehmen, die erforderlichen Maßnahmen ergreifen und dann auch die Belohnungen einstreichen, die auf den folgenden gut 250 Seiten vorgestellt werden. Wenn Sie danach streben, zu diesen Top 5% zu gehören, finden Sie das Rezept dafür auf den folgenden Seiten. Das Rezept wird Ihnen simpel vorkommen, aber bei Hill ist das Simple niemals einfach.

In Hills Worten, auch wenn sie schon 100 Jahre alt sind, werden Sie jedenfalls auf keinerlei Unklarheiten stoßen. Sätze wie »Der Erfolg hängt von Ihnen ab« oder »Fordern Sie den Erfolg ein« verlangen nach keiner Interpretation – allerdings verlangen Sie harte Arbeit und vollen Einsatz. Knien Sie sich rein. Studieren Sie fleißig. Ergreifen Sie Ihre Maßnahmen. Und streichen Sie dann den verdienten Lohn ein. Die Tür zum 
Wahrhaftigen Leben steht weit offen: Treten Sie ein!

[image: image] GITOMER-ANMERKUNG: Zu Beginn des 20. Jahrhunderts waren Frauen noch weitgehend aus dem Geschäftsleben und auch aus den Schriften über persönliche Entwicklung ausgeschlossen. Auch wenn ich persönlich Frauen und Männer gleich beurteile (ich bin mit 4 Töchtern und 4 Enkeltöchtern gesegnet), versuche ich mit Hills Schriften doch so authentisch wie möglich umzugehen. Bitte lassen Sie sich durch das gelegentliche Fehlen von Pronomen nicht davon abhalten, diese wertvollen und lebensverändernden Informationen zu lesen und zu lernen.

Wenn Sie sich mit diesem Buch befassen, sollten Sie immer daran denken, dass Ihr Erfolg weitestgehend von Folgendem abhängt:

ERSTENS: Die Art und Weise, wie Sie studieren: Sie müssen lernen, auch zwischen den Zeilen zu lesen – das heißt Sie müssen das Prinzip erkennen, das hinter den reinen Worten Ihrer Lehrbücher steckt.

ZWEITENS: Sie müssen an dieses Buch so herangehen, als erhielten Sie echtes Geld dafür, dass Sie alles herausholen, was herauszuholen ist.

DRITTENS: Sie müssen begeistert, hartnäckig und entschlossen sein zu GEWINNEN! Sie müssen ein, zwei oder sogar fünf Jahre in die Zukunft schauen und sich selbst als erfolgreichen Menschen sehen, und gleichzeitig muss Ihnen absolut klar sein, dass der Lohn, den Sie erhalten, weitgehend davon abhängt, wie gut Sie sich dieses Buch erarbeiten.

VIERTENS: Sie müssen in Ihrem Studium systematisch vorgehen. Reservieren Sie sich eine Stunde pro Tag fürs Studium und lassen Sie sich in dieser Stunde durch nichts bei der Arbeit an Ihren Lektionen stören. Bedenken Sie, dass alles, was wir tun, mehr oder weniger Gewohnheit ist, daher ist es genauso gut möglich, sich die Gewohnheit zu studieren zu eigen zu machen wie die Gewohnheit zu faulenzen. Machen Sie es sich zur Gewohnheit zu studieren, und bald wird Ihnen das genauso natürlich vorkommen wie die Gewohnheit, Nahrung zu sich zu nehmen.




»Die Fähigkeit, Erfolg zu haben, ist eine Sache der Selbstinspiration und eines vollen Verständnisses der menschlichen Natur und einer Kenntnis der verborgenen Kräfte Ihres eigenen Geistes.«

Napoleon Hill




FÜNFTENS:

Glauben Sie an sich! Der Grund, warum so viele Menschen scheitern, besteht darin, dass sie ihre Fähigkeit so gering bewerten, zu erreichen, was sie sich vornehmen. Selbstvertrauen ist das A und O des Erfolgs.

[image: image] GITOMER-ANMERKUNG: Gehen Sie bitte noch einmal zurück und lesen Sie diese Formel erneut, denn sie enthält das Rezept für Erfolg in diesem Buch und in Ihrem Leben. Sie ist, wie auch der Rest des Buches, inspirierend und herausfordernd. Greifen Sie sie auf! Handeln Sie entsprechend!

Schreiben ist zum Beispiel einer der Schlüssel zu einem erfolgreichen Leben. Aber bevor Sie effektiv schreiben können, müssen Sie auch daran glauben, dass Sie es können. SELBSTINSPIRATION ist nahe verwandt mit Selbstvertrauen. Die Inspiration bekommen Sie zwar von außen, das ist wahr, aber sie muss auch die Elektroden Ihres wundervollen Geistes durchlaufen und die Form Ihrer INDIVIDUALITÄT annehmen. Sie muss Ihr Herz, Ihre Seele und Ihren Körper voll aufladen, so wie elektrischer Strom eine Batterie auflädt. Begeisterung ist einfach eine Sache der SELBSTINSPIRATION, nicht mehr und nicht weniger.

Wenn ich nun an dieser Stelle aufhören würde, wüssten Sie kaum mehr darüber als vorher, wie Sie zu Selbstvertrauen, Begeisterung und Selbstinspiration kommen. Das wäre so, als würde ich einem Menschen erzählen, er müsse ehrlich sein, wenn er erfolgreich sein will (was ziemlich offensichtlich ist), ihm aber nicht sagen, WIE ER EHRLICH SEIN SOLL.

In diesem ganzen Buch werden wir uns sowohl mit URSACHE als auch mit WIRKUNG befassen. Um auf die erste Ursache für den Erwerb der hier erwähnten wünschenswerten Eigenschaften zu kommen, lassen Sie mich Ihnen einige klare Anweisungen geben, denen Sie folgen sollen – EINE ANGEPASSTE VERSION MEINER EIGENEN PERSÖNLICHEN LEBENSPHILOSOPHIE, DER ICH SCHON SEIT JAHREN FOLGE:

»Jede Idee, jeder Plan, jedes Ziel lässt sich durch Wiederholung des Gedankens im menschlichen Geist platzieren.«

Napoleon Hill

Wiederholen Sie an den folgenden zehn Tagen abends unmittelbar vor dem Zubettgehen und morgens direkt nach dem Aufstehen die folgenden Zeilen:



Bekräftigen Sie Ihren Erfolg!


	Ich werde ein großer Mensch werden!

	Ich habe volles Vertrauen in mich!

	Ich bin jeder Aufgabe gewachsen, die ich mir vornehme, und ich werde Erfolg haben. Ich spüre, dass ich auf dem Weg zum größten Erfolg bin, den ich je erlebt habe!

	Ich bin wach! Ich bin angespannt und bereit! Alle meine Kräfte stehen mir unmittelbar zur Verfügung! Ich sehe hundert Dinge, über die ich interessant schreiben könnte, die ich vorher nie gesehen habe.

	Ich bin erfolgreich! Ich bin von Energie und Kraft erfüllt! Ich bin mutig und couragiert! Ich sehe ungeheure Möglichkeiten vor mir liegen!

	Ich werde in meiner gewählten Laufbahn ein Meister werden! Ich werde meine persönliche Ausstrahlung und meine Fähigkeiten für jeden Zweck nutzen, der für mich und meine Mitmenschen von Vorteil und Nutzen sein könnte!



Sie wollen Erfolg haben, sonst würden Sie Ihre Zeit nicht diesem Buch widmen. Um zu diesem Schluss zu gelangen, brauche ich keine Gedanken lesen zu können. Nehmen Sie daher keine der Aufgaben auf die leichte Schulter, die Ihnen Ihre Lehrer geben.



Fordern Sie den Erfolg ein!

Fordern Sie ihn mit ganzem Herzen und ganzer Seele und mit äußerstem Selbstvertrauen! Wenn Sie die Anregungen und Ideen dieses Buches getreu umsetzen, wird Ihre Forderung rasch und großartig verwirklicht werden.

Denken Sie vor allem daran: Die ganze Arbeit mit diesem Buch, die Gedanken an eine Verwirklichung, die GEISTIGE FORDERUNG nach Erfolg, dies alles muss den praktischen, äußeren Bemühungen vorangehen – nicht ihnen folgen. Einfacher ausgedrückt: GLAUBEN SIE AN DAS, WAS SIE TUN, UND AN DIE, DIE IHNEN DABEI HELFEN, UND SIE WERDEN ZWANGSLÄUFIG GEWINNEN! Sie müssen ein Bild der Person malen, die Sie sein wollen, und wenn Sie dieses Bild auf den empfindlichen Tafeln Ihres Geistes lebensecht genug malen, werden Sie mit Sicherheit auch genau so werden. Sie werden nicht enttäuscht werden. Wenn Sie ein großer Mensch werden, dann liegt das daran, dass Sie zunächst EIN GROSSER MENSCH WERDEN WOLLTEN! Wenn Sie kein großer Mensch werden, dann liegt das daran, dass Ihre Willenskraft nur von der halbherzigen Sorte war.

Machen Sie Ihre Bekräftigungen zu Prophezeiungen, nicht nur zu langweiligen faktischen Aussagen! Lassen Sie Ihre Energien Initiative entfalten! Halten Sie sich an folgende Reihenfolge: Zunächst fordern Sie, und durch das Fordern bringen Sie KREATIVE GEDANKEN hervor; durch das kreative Denken bringen Sie effiziente Arbeit hervor; und durch die effiziente Arbeit GEWINNEN SIE!

Lesen Sie diese Anregungen immer wieder! Meditieren Sie darüber! Suchen Sie nicht nach Fehlern – suchen Sie nach Gedanken – Gedanken, aus denen Sie SELBSTVERTRAUEN, BEGEISTERUNG und SELBSTINITIATIVE gewinnen können! Bald werden Ihnen deren Wahrheit und Praktikabilität dämmern, und Sie werden den GLAUBEN erlangen, der Berge von ZWEIFELN, ÄNGSTEN und MUTLOSIGKEIT versetzt.

Versuchen Sie nicht diese Prinzipien anderen zu erklären, die noch keine Gelegenheit hatten, die Arbeit, die in diesem Buch geleistet wird, so zu sehen wie Sie. Sie bereiten sich darauf vor, ein großer Mensch zu werden, ein großer Analytiker der menschlichen Natur. Sie brauchen Wissen, das Sie kommerziell zur Verbesserung Ihrer eigenen Person und Ihrer Mitmenschen nutzen können.

DENKEN SIE DANN DARAN, DASS ALLE KRÄFTE, DIE ZU IHREM ERFOLG FÜHREN, IN IHNEN SIND! Denken Sie auch daran, DASS SIE AUS DIESEM BUCH IN GENAU GLEICHEM VERHÄLTNIS HERAUSHOLEN, WAS SIE AN ZEIT UND MÜHE HINEINSTECKEN. Sie KÖNNEN und MÜSSEN alles selbst machen.

Bildung ist etwas, was Sie sich selbst beschaffen müssen. Sie müssen dafür arbeiten, sie zu bekommen, und sie müssen dafür arbeiten, sie anschließend auch zu behalten! Bildung ist ein Selbstentwicklungsprozess. Das Lexikon sagt, Bildung sei »Unterweisung«. Ich persönlich stimme dem Lexikon da nicht zu. Reine Unterweisung ist nicht genug. Ich kann Sie unterweisen, bis ich alt und grau bin, aber wenn Sie nicht tatsächlich EIN WENIG NACHDENKEN, WERDEN SIE NIE LERNEN, STARK, KRAFTVOLL UND ERFOLGREICH ZU SEIN.



»Glauben Sie an das, was Sie tun, und an die, die Ihnen dabei helfen, und Sie werden zwangsläufig gewinnen!«

Napoleon Hill




Der beste Lehrer in unserer Belegschaft sind AUS IHRER SICHT SIE! Neben diesem Lehrer verblasst jeder Lehrer unserer Belegschaft zur Bedeutungslosigkeit. Sie werden aus diesem Buch genau das herausholen, was Sie sich herauszuholen entschließen – nicht mehr und nicht weniger! Auch die besten Lehrer der Welt können daran nichts ändern.

Seien Sie mutig! Glauben Sie an sich! Glauben Sie daran, dass Sie alles erreichen können, was Sie zu erreichen wünschen! Stärken Sie diesen Glauben an sich und lassen Sie nicht zu, dass er sie verlässt! Glauben Sie an die, die Ihnen mit diesem Buch helfen! Wenn die negative Eigenschaft des ZWEIFELS Ihren Geist beschleicht, schütteln Sie sie ab. Haben Sie keine Zweifel an Ihrer Fähigkeit, dieses Buch zu bewältigen, oder an der Fähigkeit Ihrer Lehrer, Ihnen bei der Bewältigung zu helfen! Gehen Sie guten Mutes an Ihre Lektionen heran!

SCHAUEN SIE DANN, WIE VIEL SIE AUS JEDER LEKTION AUFNEHMEN UND IM HINBLICK AUF IHRE ARBEIT PRAKTISCH UMSETZEN KÖNNEN.

Notieren Sie die Gedanken, die Ihnen bei allem kommen, was Sie lesen. Nehmen Sie diese Gedanken und bauen Sie um Sie herum Geschichten – »Human-Interest«-Geschichten, deren Zweck es ist, Aufmerksamkeit zu erregen. Das hat alles praktischen Nutzwert.

Haben Sie nicht das Gefühl, ich würde von Ihnen erwarten, dass Sie in Ihrer Arbeit perfekt sein sollen. Das ist keiner von uns. Das Zeitalter der Unfehlbarkeit ist noch nicht gekommen. Wir machen alle Fehler. Deshalb sind am Ende von Bleistiften auch Radiergummis. ABER – denken Sie daran, dass Sie am Ende dieses Buchs der Perfektion näher sein werden als jetzt.

Ich kann hier genauso gut schon die Tatsache erwähnen, dass es in Ihren ersten 20 Lektionen weitgehend um Prinzipien gehen wird. So wie Sie erst die Prinzipien der Grammatik und Arithmetik gelernt haben und dann zur Anwendung dieser Prinzipien übergegangen sind, so werden Sie hier erst die Prinzipien der Psychologie beherrschen lernen und diese Prinzipien anwenden, wenn Sie anschließend mit dem Buch vorankommen.

Erschrecken Sie nicht beim Wort »Psychologie«! Mir ist die Tatsache durchaus bewusst, dass die meisten Menschen die Psychologie viele Jahre lang als ein Thema betrachtet haben, das nur langhaarige Professoren ans Licht bringen konnten. Die Wahrheit ist aber, dass die Psychologie, so wie sie gelehrt werden sollte, das interessanteste und wichtigste Thema ist, das heute der großen Masse der wirtschaftlichen Aktivitäten zugrunde liegt.

Was ist Psychologie?

Schlagen Sie das Wort im Lexikon nach. Aber bevor Sie das tun, gestatten Sie mir noch, dass ich Ihnen meine eigene Auffassung davon mitteile. Psychologie ist nicht mehr und nicht weniger als ein gründliches Verständnis der Art und Weise, wie der menschliche Geist funktioniert. Psychologie verstehen heißt die Menschen verstehen. Die Psychologie praktisch anzuwenden heißt, den menschlichen Geist willentlich zu lenken und zu beherrschen – besonders Ihren eigenen!

Die Prinzipien, nach denen sich die Psychologie anwenden lässt, sind vergleichsweise simpel. Ein großartiges Beispiel für die praktische Anwendung der Psychologie sehen Sie in der Rede des Marcus Antonius an den römischen Mob. In dieser Rede, durch die Worte, die Shakespeare Marcus Antonius in den Mund gelegt hat, trug die SUGGESTION als entscheidender Faktor dazu bei, den Mob umzustimmen und das zu tun, was er wünschte. Beachten Sie, dass Suggestion eines der geistigen Phänomene ist, welche die Psychologie untersucht. Suggestion ist der wichtigste Faktor, mit dem der Hypnotiseur arbeitet. Der andere Faktor, der spiegelbildlich zur Suggestion passt, ist die KONZENTRATION. Das ganze Buch hindurch werden Sie ganz einfache, gut verständliche und praktische Anwendungen der Prinzipien SUGGESTION und KONZENTRATION finden.

Ich glaube außerdem, ich kann Sie genauso gut gleich jetzt darüber informieren, dass das Buch, das Sie hier beginnen, weit mehr verkörpert als die Beherrschung des Lebens. Mit »Beherrschung« meine ich das Studium des Lebens. Bevor ich ins Detail gehe, müssen Sie aber erst die grundlegenden PRINZIPIEN beherrschen, nach denen diese Details angeordnet und angewandt werden.

[image: image] GITOMER-ANMERKUNG: Napoleon Hill zeigte immer erst, welchen Wert es hat, das Gesamtbild zu hinterfragen, und schlüsselte dann die Details in Prinzipien und Handlungen auf.

Zu den übrigen Eigenschaften, die ich für Sie, durch dieses Buch, zu entwickeln gedenke, gehören einige der entscheidendsten Grundlagen für Erfolg und Glück, wie Selbstvertrauen, Mut, Vertrauen, Bescheidenheit, eine gute Grundkenntnis der eigenen Person usw. Niemand kann dieses Buch durcharbeiten, ohne dabei eine weit positivere, angenehmere und kraftvollere Persönlichkeit zu entwickeln, als er oder sie vorher hatte. Ich gebe Ihnen diese Information gleich zu Beginn, damit Sie effektiver mit mir zusammenarbeiten können, denn so erkennen Sie das Ziel, bei dessen Erreichen ich Ihnen helfen will.

Lassen Sie mich auch erklären, dass die Arbeit, die ich in diesem Buch leiste, weder mit »Religion« noch mit »Politik« zu tun hat. Meine Lehren beruhen strikt auf Fakten, die von den führenden Philosophen und Wissenschaftlern der Welt überprüft und als praktikabel bestätigt wurden. Ich gebe Ihnen diese Erklärung, damit Sie nicht fälschlicherweise das Gefühl bekommen, ich hätte einem dieser Themen erlaubt, sich in Dinge einzuschleichen, aus denen sie besser ferngehalten werden sollten, falls es Ihnen irgendwo so vorkommen sollte, als wären einige der Prinzipien, die ich in diesem Buch behandle, eng mit ähnlichen Prinzipien verwandt, die unter dem einen oder anderen Glaubensbekenntnis, als »Religion« verkleidet, verbreitet werden.

[image: image] GITOMER-ANMERKUNG: Hill verstand, dass er einige Dinge lehrte, mit denen sich für gewöhnlich Religionen befassen, aber er wehrte diese Kritik sachlich ab und erklärte sein Werk mutig für weltlich.

Beachten Sie auch, dass jeder, der nicht erkennt, dass der Erfolg auf seinem Tätigkeitsfeld in großem Maße davon abhängt, wie gut er diese Sicht auf das »wahrhaftige Leben« erreicht, hier auch gleich aufhören und mit dem Buch nicht mehr weitermachen kann. Bloße »Cleverness« und die Fähigkeit, »Dinge nach außen hin zu vermitteln«, werden jeden, der diese Taktiken anwendet, zu einer sicheren und schnellen Niederlage führen.

Das Gehalt oder Einkommen für den Verkauf der Produkte oder Leistungen auf Ihrem Tätigkeitsfeld kommt von anderen. Das ist eine Tatsache, an die es sich immer zu denken lohnt, und in dem Moment, in dem Sie beginnen, gegenüber Ihrem Arbeitgeber (der konsumierenden Öffentlichkeit) falsch zu spielen, beginnt Ihr Niedergang.

Wenn es eine große Idee gibt, die ich mich in diesem Buch stets bemühen werde zu entwickeln, dann ist das die Idee, das ganze Leben auf dem Fundament der WAHRHEIT aufzubauen! Ohne dieses feste Fundament kann kein Mensch und kein Unternehmen hoffen, in dieser Zeit der progressiven Politik dauerhaft Erfolg zu haben.

Die Zeit wird nicht nur kommen, sondern sie ist bereits da, in der eine Lüge auf Papier, direkt oder als Anspielung, dem Urheber die gleiche Strafe und Zurechtweisung einträgt, wie diese Lüge mündlich formuliert einbringen würde. Es ist persönlicher und geschäftlicher Selbstmord, »die kaufende Öffentlichkeit zu täuschen«.

Nehmen Sie das große Geschäft, das von Marshall Field, John Wanamaker, Sears, Roebuck & Company, Montgomery Ward & Company, Butler Brothers und anderen verlässlichen Versandhäusern aufgebaut wurde: Als Grundlage ihres Erfolgs werden Sie ein fundamentales Prinzip entdecken, das für diesen Erfolg verantwortlich ist. Dieses Prinzip lautet »WAHRHEITSGETREUE WERBUNG«. Diese Firmen sind stets der Gewohnheit treu geblieben, ihre Kunden zufriedenzustellen. Das ist etwas, was alle erfolgreichen Firmen tun müssen.

ABER auch wenn Sie nicht im Versandhandel tätig sind und keine Werbung verkaufen, gilt dieses Prinzip für Sie. Mehr noch, diese Idee ist größer als Wirtschaft, Versandhandel oder Werbung. Sie gilt fürs ganze Leben. Die Schlüsselidee, die es hier zu begreifen und zu verinnerlichen gilt, lautet: WAHRHAFTIGES LEBEN.

ACHTUNG: Lesen Sie dieses Buch nicht weiter, bevor Sie die vorliegende Lektion nicht zum Abschluss gebracht haben. Im Durchschnitt werden Leserinnen und Leser es erforderlich finden, diesen Text mindestens drei Mal zu lesen, bevor sie beginnen, seine Philosophie zu leben: das erste Mal, um eine allgemeine Vorstellung von den behandelten Themen zu bekommen; das zweite Mal zum Erschließen von Fragen sowie der Stellen, wo die Antworten zu finden sind; und das dritte Mal, um eine abschließende Zusammenfassung zu erhalten.

Manche Ideen sollen auch Ihre Fähigkeit testen, in eigenen Begriffen zu denken, und die Antworten sind nicht in diesem Buch zu finden. Wenn Sie auf eine solche Idee stoßen, nutzen Sie Ihr eigenes Urteilsvermögen und setzen Sie es entsprechend ein.

Bevor Sie sich mit diesem Buch befassen, möchte ich, dass Sie das Folgende voll und ganz verstanden haben:

SIE WERDEN AUS DIESEM BUCH IN GENAU GLEICHEM VERHÄLTNIS HERAUSHOLEN, WAS SIE AN ZEIT UND ERNSTHAFTER BEMÜHUNG HINEINSTECKEN.



Ein herzlicher Händedruck in Vertretung

Ein schriftliches Gespräch mit Napoleon Hill

Freund, Leser und Student des Erfolgs, wir brechen auf zu etwas, was sich nach meiner Überzeugung als eine äußerst angenehme und nutzbringende Reise hin zum Führen Ihres Lebens auf die BESTE mögliche Art erweisen wird.

Wir werden uns auf dieser Reise besser vertragen, wenn wir uns vor dem Aufbruch gründlich verstehen!

Offenheit ist eine der Tugenden, über die ich verfüge – die Tugend, auf die ich am stolzesten bin. Ich glaube daran, zu Beginn des Spiels alle Karten, MIT DEM BILD NACH OBEN, auf den Tisch zu legen.
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